Obchodni plan

Uceleny soubor pravidel, presné definovany systém pro obchodovani. Jedna se obecné o:

metodiku vstupll, metodiku vystup(, pravidla risk a money managementu a dalsi. Do obchodniho planu Ize
zaradit rozbory vSech situaci které mohou pfi obchodovani nastat (limitni pohyby, vypadky spojeni atd.).

Backtesting

Backtesting je klicovy pro spravné nastaveni parametr(i obchodniho planu a dokonceni kompletniho
obchodniho planu a dale pak pro psychologii obchodovani. Backtest pomtze urcit napf. vhodnou velikost
stop lossu, profit targetu, velikost primérné ztraty a zisku, Uspésnost systému, RRR, maximalni drawdown a
velikost obchodniho Uctu. Tyto Udaje jsou pro Uspésny trading klicové.

Papertrading

Je simulaci redlného obchodovani dle stanoveného obchodniho planu ovSem probiha s fiktivnim kapitalem.
Pomaha ovérit funkcnost obchodniho planu v readlnych podminkach a obchodnich hodinach, nezohlednuje
prilis psychologii obchodovani.

Vstup

Nebyva povazovan za klicovy. Kazdy obchodnik by mél definovat kritéria vstupu ktera jsou pro néj
jednoznacna a dodrZovat je. Tim bude zajisténo konzistentni obchodovani. Kriterium vstupu neni samo o
sobé tak podstatné, jako fakt, Ze toto kriterium existuje, je jasné definovano a dodrzovano.

Vystup

Velmi dlleZita ¢ast obchodu, u ztratovych obchodd je vystup definovan zakladnim stopp losem nebo dalSimi
konkrétnimi podminkami pro vystup, u ziskovych obchodd byva definovan profit targetem nebo dalSimi
podminkami pro vystup. Zahrnuje téz pravidla pro posouvani stop lossu nebo poufZiti trailing stop loss.

Dobry a spatny obchod

Primarné se dobry/Spatny obchod nerozliSuje dle zisku nebo ztraty, ale dle miry dodrZeni obchodniho planu.
Jednotlivé obchody jsou soucasti ziskového celku, momentalni ztratovy obchod je v poradku, pokud byl
proveden v souladu s obchodnim planem. Naopak, zadny zisk z obchodu proti pravidldm obchodniho planu
nem(ze vyvazit hrozbu, kterou nedodrzovani obchodniho planu pfedstavuje — a tou je absolutni krach.

Legitimni poruseni obchodniho planu

Mlze existovat, zde plati obecné pravidlo, Ze jen ten, kdo je schopen plan dodrzovat bez problémd na 100%,
mdZe zvazovat jeho nedodrZeni. Opakované snahy tohoto druhy by ale mély vést ke zméné obchodniho
planu a testovani.

Psychologie obchodovani

Byva povazovana za kliovou. Neodstatky v této oblasti vedou zpravidla k porusovani obhcodniho planu a tim
naruseni ziskového celku. Dfive ¢i pozdéji pak nasleudje krach. Typické projevy nedostatkd v této oblasti
jsou:

DrZeni ztratové pozice (nad ramec stanoveny obchodnim planem)

Vysoky risk na jeden obchod

Nedodrzeni nebo Spatné posouzeni kriterii pro vstup / vystup

Neprovedeny backtest (ddvéra v systém, motovace k dodrzovani obchodniho planu)

Nedostateény papertrading

Strach vstoupit

Strach vystoupit

Prenaseni odpovédnosti za ztraty

Neprovadéni zpétné analyzy obchodU

Frekvence obchodovani

Trader se musi obrnit proti béznému zvyku vytvaret pfi praci n&jakou Cinnost. Hrozi zde psychologické
nebezpedi, ze napf. dlouhé ¢ekani na obchod, nebo touha po zisku miize zpdlsobit neobjektivni vyhodnoceni
situace na trhu a vstup do obchodu v nesouladu s pravidly obchodniho planu. DlleZita prace, kterou je nutné
pri ¢ekani na obchodni prileZitosti soustavné odvadét je zachovavat nestrannost, o vstupu do obchodu de
facto rozhoduje trh sam, Ukol tradera je realistické posuzovani nabizenych pfileZitosti. Obchodovani musi byt
efektivni, tj. musi byt snaha o dosaZeni co nejvétsich ziskl s co nejmensim mnozstvim obchodd.



Broker

Zprostredkovava realizaci traderem zadanych obchodnich pfikazd na burze. Vybér musi byt pfisny, je nutné
volit pouze z ,,renomovanych" spolecnosti podléhajicich dozoru. Rozhodujici jsou poplatky za sluzby, kvalita
sluzeb, kvalita komunikace i celkovy pocit z jednani. Pro brokera je obchodnik zakaznikem, ktery pfinasi
penize, broker musi bojovat o zakaznika i o to aby se tento citil dobie. Pokud komunikace jiZz v pocatcich
vazne, je tfeba hledat jiného brokera. Pozn.: Obdobné to plati pro vsechny obchodniky (napf. prodej
softwaru). Je jen na zakaznicich, aby donutili spatné obchodniky zménit pristup nebo z trhu odejit, zakaznik
prindsi a plati penize a nemél by oCekavat nic méné, neZ Ze bude pro obchodnika-prodavace Bohem. Pokud
to tak neni, je potreba si uvédomit, Ze pfi placeni odevzdavame své penize neschopnym lidem, skutecné si
prejeme aby na nas vydélali? Dale je dobré ovéfit si metodiku vSech sluzeb které budeme od brokera
pozadovat, typicky to bude: typy a zadavani obchodnich prikaz{, zplisob drzeni stop lossu (zpravidla
vyzadujeme drzeni SL na strané burzy), pfevody kapitalu na a z obchodniho &ctu, feSeni krizovych situaci
(zékaznicka linka).

Software

Od softvaru, nebo softwarli ocekavame primarné dvé funkcionality — moznost provadéni analyz burzovnich
dat (ceny) a moznost zadavani obchodnich ptikazd brokerské spolecnosti. Pokrocilé funkce jsou pak moznosti
programovani, automatického backtestovani nebo obchodovani, dalsi analyzy atd.

Hardware
Postaci bézné, ale kvalitni PC (nebo vykonéjsi notebook), zalozni zdroj, hardwarovy firewall, pripojeni k
internetu, zalozni pripojeni k internetu, idealné i zalozni PC nebo notebook.

Pfidruzené prekazky

Pridruzené prekazky jsou veskeré nutné kroky potfebné k obchodovani, mimo obchodovani samotné. Jde
zejména o zjistovani informaci a zafizovani zalezitosti ohledné: vybéru brokera, vybéru software, devizovych
uctl, bankovnich prevod(, poplatkl odvadénych statu apod. Pridruzené prekazky jsou nutné, ale vedlejsi
Ukoly. Stres z pridruzenych prekazek nesmi narusit vztah k tradingu nebo vytvorit faleSny pocit, Ze trading je
snadny, ale véci okolo je prilis.

Fenomén 20/80

Rika se, Ze v tradingu je dlouhodobé uspésnych asi 20% ucastnikd. Toto nékdy zaséva neopodstatnéné
obavy u zacinajicich traderd. Ano, uspéji jen ti nejlepsi. Toto ale plati ve vSech odvétvich (Iékafi,
automechanici, hudebnici). Rozdil je v tom, Ze trading neumoznuje existenci primérné schopného
profitujiciho tradera, tak jako je to Casto mozné v jinych profesich (neschopny profitujici Iékafr,
automechanik, hudebnik, politik..). Tam, kde primérné schopny lékaF, automechanik, hudebnik jesté
profituje, je primérny trader ve ztraté. To, Ceho se tedy Ize obavat, je fakt, Ze trading si zada nejvyssi kvalitu
odvedené prace a upfimny entuziasmus, pfiCemz pfipadny nelspéch bude neoddiskutovatelny a navic
odménény financni ztratou. Obavy z faktu, Ze vétsina trader( prodélava, mohou tedy naznacovat, Ze trading
nemusi byt zrovna ten pravy business. Existuji-li pochybnosti, je vice profesionalni s tradingem zacit pozdéji,
nez riskovani ztraty kapitalu.



